新店开业策划
每一家新店开业，大家都充满期待，但小店不是大超市，不是大卖场，所以小店的开业要善于借势，而不是光顾造势。另外以店铺为中心的各类经营活动变得像投资积累一样的具有实际的意义。活跃卖场、集聚人气、增加商气、创造商机。
（1） 必须在开业气势上务必要"一炮打响"，体现宏大规模的特点（惊爆度）
（2）通过本次开业，务必要在周边居民中留下深刻的印象
（3）在同行业态中留下较好的知名度
（4）促销活动务必与众不同，使顾客有"新鲜感"，且易传播（惊奇度）
（5）本促销活动务必能够提高销售额
（6）本促销活动的确能让顾客感到"实惠"，最终增加"领先"美誉度
（7）本次企划促销方案能够便于操作实施
（8）其它本次策划的核心焦点在"销售额--毛利--顾客实惠"这一问题上。

商场要提高销售，意味着毛利的增加，价格偏高顾客购买不踊跃-形不成人气；顾客要实惠，商品要降毛利，但商场销售额同样要受损失-失去商机；在如何解决这一问题时，以确保"人气"为本。“持续客流量”为本
1、开业促销活动的目的是活跃卖场、集聚人气、增加商气、创造商机以会员制为中心将各类活动开展得热闹、热烈、快乐。。做到"礼宾"、"会员"、"幸运"、"欢乐"提高弘吉福泰在顾客心目中的印象和知名度及美誉度创造专卖店开业的高销售量
2、促销活动的目标人群：在×月×日到×月×日所发放传单的人群及专卖店周边人群
3、活动的主题：弘吉福泰×××店盛大开业酬宾
4、实行会员制：
⑴ 在弘吉福泰一次购物满30元可以免费获得会员卡一张
⑵ 凭身份证＋18元可以获得会员卡一张
⑶ 弘吉福泰开业第一天头28名顾客可以免费获得会员卡一张
⑷ 开业第二天头38名顾客可以免费获得会员卡一张
⑸ 在弘吉福泰开业购买大摆件的顾客可以免费获得会员卡3张
⑹ 参与幸运抽奖获得会员卡⑺ 是开业当天出生的顾客可以凭身份证获得会员卡一张
会员的利益：
⑴ 会员购物享受积分获得高额的礼品

⑵ 会员可以凭会员卡以会员价在弘吉福泰购物

⑶ 在春节、店庆、五一、三个日子全体会员可以参与海南、张家界等地旅游抽奖。

⑷ 会员在本店开业的第三天下午开始排队参与大礼抽奖（先来先得）

⑸ 在本店开业第二 天可以凭会员卡和小票参与套鸭活动

⑹ 本店会员在以后每星期一的下午到弘吉福泰均有意外的惊喜

⑺ 会员可以凭身份证在生日当天在本店消费满50元获赠50元礼品获购物券。

⑻ 教师会员在教师节可以凭工作证在本店领取礼物一份

⑼ 本专卖店不定期开展各类优惠活动会员可以优先参与

⑽ 本专卖店的新婚会员可以XX折在婚庆系列产品并送结婚礼物一份

⑾ 弘吉福泰开业销售目标15天完成营业额10-15万元
开业前的广告宣传：
1、 使用电视宣传
2、 流动广播车
3、 电动摩托车
4、 手机短信、微信
5、 员工的自身宣传
6、 提前发放员工的工作服
7、 提前2－3天发放开业的快讯(注明开业的商品的促销价格)
8、 街头的开业横幅
9、店头海报（开业前28顾客可免费获得会员卡）
10、列出会员卡的优惠内容

